
  سكيكدة   -1955أوت  20جامعة  

  كلية العلوم الاقتصادية والتجارية وعلوم التسيير 

 السنة الثالثة تجارة، تخصص تسويق

 

: من خلال الاستȎيان ظɺر لنا أن أقل حد ممكن أن يقبل به المسْڈلك لݏݵصائص من  الراȊع طبيقالت

ݳ ࡩʏ اݍݨدول   أجل أن يقوم باتخاذ قرار الشراء، ولا يقبل بأي بديل يأخذ أقل من ɸذا اݍݰد، موܷ

 :ʏالتاڲ  

  

  : اݍݰد الأدɲى لقبول اݍݵصائص  01جدول رقم 

  ʄا لݏݵصائص عڴɺيان نطلب من المسْڈلك أن يرتب العلامات حسب امتلاكȎوكذلك من خلال الاست

:ʏانت البيانات الۘܣ تم اݍݰصول علٕڈا كما يڴɠعتقد وʇ ضوء ما  

  THOMSON BRANDT  PHILIPS  

  4  5  2  السعر المناسب 

  4  4  2  المتانة 

  4  5  1  قدرة اݝݰرك 

  5  3  4  الشɺرة 

ʏ5  3  4  التقسيم الداخڴ  

  اݍݰد الأدɲى   اݍݵصائص 

  1  السعر المناسب 

  1  المتانة 

  2  قدرة اݝݰرك 

  2  الشɺرة 

ʏ3  التقسيم الداخڴ  
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كذلك ظɺر بأن ترتʋب اݍݵصائص حسب الأɸمية يكون عڴʄ النحو التاڲʏ: المتانة، قوة اݝݰرك،  

  التقسيم الداخڴʏ، الشɺرة، السعر. 

المطلوب: حدد البديل الأفضل من وجɺة نظر المسْڈلك باستعمال: القاعدة الاق؅فانية (الرابطة)، 

  القاعدة ال؅فتيȎية(الم݀ݨمية)  وأسلوب اݍݰذف.  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  

  


